
 

 

Offre d'emploi - Conseiller/Conseillère aux ventes  

Entreprise 

Milette Portes et Fenêtres 

Adresse du lieu de travail : 1745, boulevard Trudel Est, Saint-Boniface (Québec) G0X 
2L0  

Poste : Conseiller/Conseillère aux ventes Portes et Fenêtres 

Type : Temps plein | Permanent 

Description de l'entreprise 

Entreprise familiale fondée en 1967, Milette Portes et Fenêtres est reconnue pour son 

expertise, la qualité de ses produits, et son service client exceptionnel. Nous 

accompagnons fièrement nos clients dans leurs projets de rénovation et de construction 

depuis plus de 55 ans. 

Description du poste 

Sous la supervision du directeur des ventes, vous serez responsable d'offrir une 

expérience client exceptionnelle à chaque étape du processus d'achat. Vous 

conseillerez les clients, préparerez les soumissions, assurerez le suivi et contribuerez 

aux objectifs de croissance de l'entreprise. Vous devrez également effectuer des 

déplacements pour rencontrer des clients à leur domicile. 

Responsabilités 

 Accueillir et conseiller les clients en salle de montre, par téléphone, par courriel et à 

domicile 

 Identifier les besoins et recommander des solutions adaptées 

 Présenter des soumissions claires et précises 

 Assurer le suivi des ventes jusqu'à la livraison 

 Travailler en collaboration avec la production et l'installation 

 Maintenir une relation client de qualité 

 Se déplacer chez les clients pour évaluer les besoins sur place 

 

 

 



 

 

Exigences 

 DEP en vente, service à la clientèle ou DEC en administration (atout) 

 Excellente communication en français (oral et écrit) 

 Sens de l'organisation, autonomie et rigueur 

 Permis de conduire valide requis 

Conditions de travail 

 Temps plein (40 h/semaine), horaire de jour, du lundi au vendredi 

 Salaire concurrentiel + commissions 

 Formation offerte 

 Environnement humain et dynamique 

 Déplacements occasionnels pour rendez-vous clients 

Candidature 

Envoyez votre CV à : [thomas.diamond@gmilette.com] 

Contact : Thomas Diamond 


